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iTE DAMOS LA BIENVENIDA A LOS ENCUENTROS
DE BIENESTAR JUST!

Las GEB o Guias para el Encuentro de Bienestar han sido
ideadas para ayudarte en tu tarea de dar a conocer los
productos Just y obtener nuevos Clientes, fechados e
incorporaciones.

La forma de usar esta guia es muy sencilla. Solo debes
organizar el encuentro, pararte frente a tus Invitados y
leerla. No tienes que memorizar nada para realizar un

Encuentro de Bienestar exitoso.

Recuerda que, aunque conozcas el tema de memoria,
es muy importante que los Invitados te vean siguiendo
esta guia para que puedan apreciar lo facil que es ser
Consultor/a.

i Tw neqocio es stmple y debe verse simple!




8 PASOS PARA REALIZAR UN ENCUENTRO DE BIENESTAR EXITOSO

A continuacion encontraras una guia para realizar un Encuentro de Bienestar
organizado y exitoso. Simplemente sigue el paso a paso detallado en este
cuadernillo y veras jcuan facil que es hacer un Encuentro de Bienestar!

Entan s, “Una horg,
tres ]
PASO TIEMPO 4 %m""f%%'fwfp@w,
0{5’75. an
1. Planeacion del Anfitrion/a. Tan pronto se feche el ] Wtwdﬁ%&mmtmd&

Encuentro de Bienestar

2. Preparacion y bienvenida a los Invitados. 30 minutos antes de comenzar
3. Inicio e introduccion al Encuentro de Bienestar.| 10 minutos
4. Demostracion de los productos Just. 35 minutos

5. Repaso y presentacion de las 3 Oportunidades. | 5 minutos

6. Charla Grupal. 10 minutos
7. Cierre Individual. 30 minutos
8. Agradecimeinto al Anfitrion/a y Despedida. 5 minutos
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|| || PRODUCTOS:
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v Aceite de v Crema para v Pedibon
Lavanda Manos con
Manzanilla

v Oleo 31

s
-l LISTA DE ELEMENTOS QUE NECESITARAS

v Crema de
Enebro

v Balsamo

v Eucasol

v Essential®



LISTA DE ELEMENTOS QUE NECESITARAS

ELEMENTOS DE APOYO

v Mantel Just.

v Hornillo/difusor para Aceite
Esencial.

v Caja de pafiuelos de papel.

v 1 recipiente con algunas
flores, hojas verdes flotando
en agua o una vela encendida
para ambientacion.

v 1 rollo de papel de cocina.

% 31

P

* Las imagenes que encontraras en esta guia son ilustrativas y pueden cambiar cuando los materiales de apoyo se actualizan.

AYUDAS DE VENTA"
v Cartas de Deteccion de
Necesidades.

v Tarjetas Fechadoras Tematicas.

v Listas de Productos con los
productos que demostraras
resaltados.

v Catalogo de Productos.

v Material de escritura.

v Manual de Productos para tu
consulta personal.

* Las ayudas de venta pueden variar segun el pais, consulta a tu Lider si tienes alguna duda.

5
LiaTa OF proOUETE

v Sobres de Anfitrién/a: sobre

de cobranza para pedidos de los
invitados y recoleccion del dinero.
v Guias de Planeacion de
Anfitrion/a.

v Guia de Entrevista de
Oportunidad.

v Contrato de Incorporacion.

v Agenda Just.

v Promociones vigentes.




1.PLANEACION DEL ANFITRION/A: DIAS ANTES DEL EDB

La Planeacion del Anfitridn/a abarca los 15 a 20 minutos que le dedicaras
al Anfitrion/a que acabas de fechar para planear los detalles de su proximo
Encuentro de Bienestar.

Una buena preparacion, usando la “Guia de Planeacion
de Anfitrion/a”, es lo mds importante para asegurar el éxito
del evento.

r




2.PREPARACION Y BIENVENIDA: ANTES DE COMENZAR EL EDB

REUNETE CON EL ANFITRION/A.

v o—
v

V -

“©

a-l « Revisa la lista de los Invitados.

» Pregunta quién podria estar
interesado en hacer un EdB
o convertirse en Consultor/a.

» Recepciona los pedidos de
quienes no podran asistir.

H% » Organiza el momento del

@ refrigerio para el cierre

individual.

=

» Definan un lugar de
la casa para el cierre
individual.

o Entusidsma al
Anfitrién/a contandole
que todo nuevo EdB
que se feche sera suyo
Si se incorpora.

30 MINUTOS ANTES ' * 1
DE EMPEZAR -

ARMA LA MESA DEL EDB Y CREA
EL CLIMA.
o, Aromatiza el ambiente con
5 gotitas del Aceite Esencial
sugerido para el EdB dentro del
hornillo/ difusor/aromatizador.

» Prepara tu exhibidor de
productos Just sobre la mesa
junto a las ayudas de ventas.

» Prepara las Cartas de Deteccion
o de Necesidades sobre la mesa.
Puedes colocar mas de un juego
para que diferentes Invitados
puedan elegir la misma.




2.PREPARACION Y BIENVENIDA: ANTES DE COMENZAR EL EDB

» Recibe a los Invitados: saludalos, * Haz preguntas:
preguntales su nombre, preséntate y
ayudalos a ubicarse. O ¢Como conoces al Anfitrion/a?
;Conoces los productos Just? Our, Miteel £pg 4y /
7 a
* Rompe el hielo: a medida que van ¢ Trabajas fuera del hogar? loflmtadof7%t&
llegando los Invitados pideles que a,l%,%{ﬁ Yuden
elijan una o dos Cartas de Deteccion e Por cortesia hacia los Invitados puntuales Ao d&l‘“ﬁc/m,f
de Necesidades que les interesen. comienza en hora. &t guig conly
Los demas pueden ir sumandose conforme W"WM@@
Producy,
van llegando. Pra gy &
4 T flicil guie
es sey com“{tﬂ’/ﬂ,-

@ Advertencia para la Prueba de Productos.

Todos los productos Just estan dermatologicamente
probados. No obstante, se sugiere que los Invitados
realicen una prueba sobre la parte interna del
antebrazo para asegurarse que los productos no les
causen irritacion en la piel, especialmente aquellos
que se aplican en el rostro.




3. INICIO E INTRODUCCION AL EDB: BIENVENIDA Y AGRADECIMIENTO AL ANFITRION/A. [Eikelt

O 10 MINUTOS
QUE HACER QUE LEER

» Presentacion personal.

« Saluda a los Invitados y agradéceles su tiempo.

» Agradece al Anfitrién/a por la generosidad
de brindar su casa.

» Pidele a los Invitados que se presenten.

* Propuesta de Incorporacion. Mientras probamos los productos Just, espero que observen jlo
Cuenta tu experiencia personal en Just. facil y divertido que es mi trabajo! He trabajado con Just los ultimos
........... anos. Comence porque ............... Realmente disfruto de ..........
Si Uds. o alguien que conozcan buscan ganar $ .......... por mes,

trabajando algunas horas por semana o quieren ganar un ingreso
de tiempo completo trabajando horarios flexibles, con gusto les
responderé todas sus preguntas durante nuestro encuentro de hoy.

En este EdB vamos a relajarnos y disfrutar de productos cargados

* Propuesta de Fechado. con aceites esenciales que proporcionan bienestar. Sequramente
se van a enamorar de varios de ellos y les va a costar elegir con cual
quedarse. Si eso les pasa, les sugiero que fechen su propio EdB, ya
que un Anfitrion/a en promedio recibe S............ en productos Just
gratis a eleccion. 8



3.INICIO E INTRODUCCION AL EDB: ORGANIZACION.

O QUE HACER

» Entrega la Lista de Productos.

‘! » Cuando empieces a demostrar

- un producto siempre dale
prioridad a la persona que tenga
la Carta de Necesidad que esté
relacionada con ese producto.

» Comienza formalmente el EdB.

» Explica las Cartas de Necesidades.

QUE LEER

En la Lista de Productos que les entrego veran que estan
resaltados los productos del tema elegido para que
marquen aquellos que les vayan gustando durante

el EdB.

Ustedes eligieron algunas cartas que iremos abordando
durante la demostracion de productos. Si al terminar

la demostracion, alguna carta quedara sin responder la
revisaremos durante el asesoramiento individual.

Ya estamos listos para nuestro Encuentro de Bienestar.
Déjenme comenzar por presentarles nuestra Compafiia
y lo importante que es la Aromaterapia dentro de
nuestra linea.



3.INICIO E INTRODUCCION AL EDB: PRESENTACION DE LA COMPARNIA.

QUE LEER

Algunos datos importantes de JUST:

v Just fue fundada por Ulrich JUstrich en 1930.

v Casi 90 afios en el mercado.

v Actualmente en manos de la tercera generacion
de la familia Justrich.

v La central se encuentra ubicada en la pequenia
aldea de Walzenhausen, enclavada en los Alpes
Suizos.

v Just posee dos plantas de elaboracion de ultima
generacion: una en Walzenhausen, Suiza y otra
en General Rodriguez, Argentina.

v Presente en mas de 35 paises.

v Los productos son formulados y desarrollados
en Suiza.

v Nuestro equipo de Maestros Galénicos,
trabajan en conjunto con el Departamento de
Investigacion y Desarrollo en la creacion de
productos con formulaciones a base de Aceites
Esenciales libres de quimicos nocivos para brindar
soluciones de bienestar para toda la familia.

10



3

.INICIO E INTRODUCCION AL EDB: PRESENTACION DE LOS ACEITES ESENCIALES.

QUE LEER

¢QUE SON LOS ACEITES ESENCIALES?

r.
Los aceites esenciales son los componentes naturales que se encuentran en las semillas, flores, tallos
y raices de las plantas. Son “el alma” de una planta.

Algunas personas compran aceites esenciales por sus aromas agradables, pero son mucho mas que eso.
Se utilizan mayormente para promover la salud y el bienestar del cuerpo, la mente y las emociones.

Son absorbidos por la piel al ser aplicados sobre ella o a través
del sistema respiratorio al inhalarlos.

Los productos Just les acercan los beneficios de los aceites
esenciales a través de productos como cremas, geles, lociones,
espumas de bafio, o bien puros o dentro de mezclas especiales
de aceites cuya sinergia es unica para brindar un beneficio
especifico. Hoy podran comprobarlo a través de los productos . : p
que les demostraré.




3. INICIO E INTRODUCCION AL EDB: INTERCAMBIO DE TESTIMONIOS.

O QUE HACER

¢ Intercambio de testimonios.

« Comparte tu experiencia con los productos Just.

Cuéntales como fue tu primer acercamiento a los productos Just.

QUE LEER

Si alguna ya probo alguno de nuestros productos, me
encantaria saber cual/es y como les resulto.

El producto Just que me cautivo fue........ccooeceiiiiiiiiie
Comenceé a usar Just por mi hija menor...........cc.cccceevvveeennn.
En mi familia no puede faltar

Siempre recomiendo tener en el bolso el............ccoceeeeinn.

12




4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTOS 35 MINUTOS © )

O QUE HACER

* Presentacion del tema

* Haz una breve descripcion de la tematica del EdB

EMTRO
i BEL EHEY
s.\-“n‘é_ e MESTRR

s A
wrannuee o

uHA NI

4 sauuaaLt

QUE LEER

INTRODUCCION A UNA VIDA SALUDABLE

En este encuentro descubrirdn un mundo fascinante
compuesto por maravillosos productos realizados con
los mas puros aceites esenciales.

Podran probar y disfrutar algunos de los productos
favoritos de Just y veran que muy pronto querran tener
todos en sus hogares.

13



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTOS - ACEITE ESENCIAL DE LAVANDA

ACEITE O QUE HACER QUE LEER
ESENCIAL -

DE LAVANDA

ust” |

PREGUNTA INTRODUCTORIA » ;Alguien reconoce el aroma que hay en el

ambiente?
TESTIMONIO SOBRE b Sialguien lo conoce nos gustaria que nos
EL PRODUCTO cuente para qué y cuando lo usa. Si no, yo

con gusto les contaré.

PRUEBA DE PRODUCTO » Comencemos por girar la cabeza en
Pafuelos de papel con 1 circulo con suavidad. 4 veces hacia cada
gota de aceite esencial lado. Luego tomen un pafiuelo de papel
sobre el rostro. y coloquen una gota de Aceite Esencial

de Lavanda. Recuéstense comodamente
hacia atras, cierren los ojos y coloquenlo
extendido sobre el rostro. Inhalen y exhalen
profundamente mientras yo les cuento
sobre este aceite.

14



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTOS - ACEITE ESENCIAL DE LAVANDA

ACEITE
ESENCIAL
DE LAVANDA

-
ust” |

O QUE HACER

QUE LEER

PRUEBA DE PRODUCTO
Parfiuelos de papel con 1
gota de aceite esencial
sobre el rostro.

b Eltérmino ‘Aromaterapia’ fue acufiado por el
perfumista francés René Maurice Gattefossé
en 1928, cuando trabajando en su laboratorio
se quemoy, ante la desesperacion y el dolor,
introdujo su mano en el liquido mas cercano
que tenia. Para su sorpresa, el dolor cedio
inmediatamente y no se le ampollo la mano.
¢Saben qué era este liquido? jAceite Esencial
de Lavanda!

Hoy en dia este aceite es uno de los mas
utilizados a nivel mundial por su versatilidad
de beneficios.




4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTOS - ACEITE ESENCIAL DE LAVANDA

ACEITE O QUE HACER QUE LEER
ESENCIAL =
DE LAVANDA Rt ‘
. EXPLICA > El Aceite de Lavanda brinda beneficios fantasticos
comMo tanto para la regeneracion de la piel como para temas
LES AYUDARA emocionales.

v |deal para quemaduras (recordar historia Gattefosse).

v |deal para reconfortar alergias y eczemas.

v Ideal como calmante de los nervios.

v |deal para momentos de estrés.

v Ideal para promover una noche de buen descanso.

v A diferencia de otros aceites esenciales que tienden
a irritar la piel cuando se aplican directamente sobre
ella, éste puede aplicarse sobre la piel, debajo de la
nariz, en el interior de las mufiecas o en la nuca.

v También estd presente en varios productos Just,
pero especialmente en la Crema de Lavanday
Hamamelis.

v Es el aceite multi-propdsito perfecto para toda la
familia.

v Pueden mezclarlo también con nuestros vehiculares
Aromablends para aplicarlo de diferentes maneras.

. ol @ ENUNAFRASE  » RELAJACION Y TRANQUILIDAD
16




4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTOS - ACEITE ESENCIAL DE LAVANDA

O i QUE LEER cLes gusto la experiencia?,
QUE HACER ¢Se sienten mas relajadas?

H—h . Propuesta de Fechado. Si esta pequefia muestra de aromaterapia les intereso,
S déjenme contarles que tenemos un Encuentro de
Bienestar especifico sobre Aromaterapia. Hace una
introduccion fantastica a nuestra amplia variedad de
aceites esenciales de calidad farmacéutica y como
utilizarlos de manera muy facil y sobre todo practica.

Si les interesa, lo podemos fechar en el momento del
asesoramiento individual. Y SI LES GUSTO EL ACEITE
ESENCIAL DE LAVANDA, RECUERDEN MARCARLO EN SU

LISTA DE PRODUCTOS.

ENCUENTQO De

' BIENEST&R
INTRODUCCIGN A

LA AROHATERAPM.

17



CREMA PARA MANOS
CON MANZANILLA

- .

*Consulta disponibilidad del Hand Gel en tu pais.

QUE LEER

b ¢Alguien tomo la carta de Manos resecas, agrietadas o

PREGUNTA

INTRODUCTORIA piel envejecida? ;Conocen nuestra Crema para Manos
con Manzanilla?

TESTIMONIO Si alguien la conoce nos encantaria escuchar su

SOBRE EL experiencia. Si no, con gusto, les contaré la mia.

PRODUCTO

PRUEBA DE Coloquemos una pequefia cantidad de crema sobre

PRODUCTO las manos y masajeamos suavemente. Yo haré lo

Prueba del papel.
Antes de la prueba,
ofrece Hand Gel" para
que puedan probar sobre
la mano limpia.

mismo y apoyaré mi mano sobre una hoja de papel.
Observen coémo queda.... completamente limpia y
sin grasa. Circulen la hoja entre ustedes por favor
para que todas puedan comprobarlo.

EXPLICA QUE ES
Y COMO ACTUA

La Crema para Manos con Manzanilla no es como
otras cremas de mano. Produce un “efecto guante”
invisible que protege la piel sin que se sienta
oleosa. Ademas su contenido de Aceite Esencial de
Manzanilla es muy reconfortante cuando las manos

estan agrietadas y resecas.
18



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - CREMA PARA MANOS CON MANZANILLA

CREMA PARA MANOS O
CON MANZANILLA %QUE HACER QUE LEER

EXPLICA COMO b Esta crema es ideal para:
LES AYUDARA v Quienes buscan suavidad y proteccion.
v Quienes se lavan las manos con frecuencia.
v" Calmar la irritacion y el resecamiento por utilizar
detergentes o productos abrasivos.
v Las personas alérgicas a los guantes de latex.
v~ Quienes usan sus manos para trabajar.
v Recuperar el aspecto joven de sus manos.
v Mantener la piel fuerte, eldstica y sedosa.

@ EN UNA FRASE p» UN GUANTE DE SEDA EN TU MANO.

p— | > SILES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
— DE PRODUCTOS.

19




PEDIBON

PREGUNTA
INTRODUCTORIA

PRUEBA DE
PRODUCTO
En un solo pie.

EXPLICA QUE ES
Y COMO ACTUA

EXPLICA COMO
LES AYUDARA

Alguno eligio la carta: “Pies y piernas cansadas,
doloridas, pies secos y agrietados, callos, etc.”?

Les voy a pedir que se quiten un solo zapato y la media
(si tienen panty medias las pueden dejar puestas y
aplicarlo sobre ella). Rocien Pedibon sobre el pie y en
un ratito volveremos para comparar y ver la diferencia.

El Pedibon es un spray desodorante para pies,
con propiedades desinflamantes y refrescantes.

El Pedibon es ideal:
Para refrescar y relajar los pies cansados.
Para mantener los pies frescos y desinflamados si
utilizas zapatos cerrados o sandalias con tiras en
verano.
Si estaras largas horas de pie o tienes que hacer
una larga caminata.
Para utilizar de manera preventiva o post
inflamacion ya que brinda alivio inmediato.

20



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - OLEO 31

OLEO 31

O QUE HACER

QUE LEER

PREGUNTA
INTRODUCTORIA

Si alguien la tiene, preguintale por
qué la eligio y sera el primero en
probar el Oleo cuando llegue el
momento.

¢Quién eligio la carta “Dolor de cabeza,
tension, migrafia™?

EXPLICA QUE ES
Y COMO ACTUA

Les propongo probar el Oleo 31, uno de los favoritos
Just. Esta combinacion de 31 aceites esenciales
-100% puros- es la solucion a muchas molestias
cotidianas, ya que utilizado solo o combinado con
otros productos aumenta el bienestar fisico de
manera notable relajando las tensiones que suelen
generar dolores.

PRUEBA DE
PRODUCTO
En las sienes.

Cologuen una gotita de Oleo 31 en la palma de la
mano y con el dedo indice apliquenlo sobre las sienes,
lejos de los ojos. Luego froten sus manos, ahuéquenlas
sobre la nariz y aspiren profundamente. ;Sienten el
aroma fresco y especiado? ;Sienten un cosquilleo frio
sobre las sienes? Es el Oleo 31 en accidn, estimulando
la circulacion y liberando instantaneamente la tension

que suele generar el dolor. 51



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - OLEO 31
O QUE HACER QUE LEER

EXPLICA COMO > ElOleo 31 es ideal:
LES AYUDARA v" Para quienes sufren de dolores de cabeza
frecuentes.

OLEO 31 v Para reanimar a una persona cuando le baja la

presion, por su refrescante aroma.

v Si tienen nauseas, aplicado en la boca del estdmago.

v Para mezclar con otros productos Just para
potenciar sus beneficios.

¥ Su ventaja principal es que, a diferencia de los
calmantes habituales, el Oleo 31 no pasa por el
estomago. Por eso podran reaplicarlo cuantas
veces sea necesario.

v iEs una excelente alternativa para los que preferimos

lo natural!
PRESENTACION P También viene en una practica
ALTERNATIVA presentacion en crema que

resulta mas suave para aplicar en
las sienes y en la frente cuando
las tensiones generan dolor de
cabeza. En la lista aparece como
Crema Herbal 31.

22



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - OLEO 31
@ QUE HACER QUE LEER

@ EN UNA FRASE » UNA ALTERNATIVA NATURAL PARA LAS MOLESTIAS

OLEO 31 FRECUENTES.

— SI LES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
_—f DE PRODUCTOS.
-1

23



BALSAMO

O QUE HACER

QUE LEER

PREGUNTA b iAlguien tomo la carta "Golpes, moretones y

INTRODUCTORIA picaduras de insectos"?

EXPLICA QUE ES P Imagino que cuando nosotros o alguien de la

Y COMO ACTUA familia sufre un golpe o torcedura quisiéramos
tener un alivio instantaneo. ;Alguno tiene un nifio
en su entorno? ;Notaron que siempre aparecen
con algun golpe, moreton, hematoma o picadura?
El Balsamo es una locion que posee una amplia
variedad de extractos naturales, siendo el de
Arnica el mas importante. El Extracto de Arnica
posee propiedades descongestivas y circulatorias.
Se suele utilizar incluso luego de cirugias plasticas
para reducir las inflamaciones y hematomas.
¢Alguna ya conoce el Balsamo?

PRUEBA DE b Les voy a colocar un poco de Balsamo en la palma

PRODUCTO de la mano para que lo froten en el brazo o pantorrilla.

Brazo o Friccionen bien para que puedan sentir el alivio

pantorrilla. refrescante que brinda.

24



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - BALSAMO

ng QUE HACER QUE LEER

BALSAMO EXPLICA COMO ) Este producto es ideal:
LES AYUDARA v Para el botiquin de primeros auxilios de cualquier
hogar.
v Para aplicar sobre golpes para evitar que se formen
moretones.

v Para bajar la inflamacion en torceduras.

v Para frotarse cuando sufran calambres.

v Sobre picaduras de insectos para un alivio
inmediato.

v Enla nuca, para revitalizar, cuando estén muy
cansados.

v Para refrescar rociado sobre el cuello y escote
cuando azotan los sofocones relacionados con
la menopausia.

@ EN UNA FRASE » ESENCIAL DEL BOTIQUIN DE PRIMEROS AUXILIOS.

— > SILES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
_—f DE PRODUCTOS.

25



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - CREMA DE ENEBRO "
O QUE HACER

3.0z Nat i

CREMA DE
ENEBRO

QUE LEER

PREGUNTA b ;Quién eligio la carta de "Tension

INTRODUCTORIA muscular y cuello dolorido, etc.”? ;Qué hacen en
esos casos? jAnalgésicos, calor en la zona?

EXPLICA QUE ES P La Crema de Enebro contiene Aceite Esencial

Y COMO ACTUA de Enebro, producido mayormente en Hungria y
Croacia y se utiliza para las contracturas y los dolores
musculares.

PRUEBA DE ) Lesvoy a colocar una pequefia cantidad' en la palma

PRODUCTO de la mano y voy a agregar 1 gotita del Oleo 31, el

En zona de compafiero ideal para potenciar su efecto y sobre el

contractura. que les hablé recién.

Para probarlo piensen cual es su punto débil cuando
se contracturan. Puede ser el cuello, los hombros,

la cintura o las piernas. Elijan el suyo y apliquenlo
donde les duele o donde potencialmente les doleria
masajeando suavemente para relajar los musculos.
Veran que en algunos casos se producira un leve
enrojecimiento temporario de la piel y esto es normal.
Es la circulacion que se esta activando a través

del masaje.
26



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - CREMA DE ENEBRO

@ls}" JE\ O QUE HACER QUE LEER
"y, Qust

CREMA DE EXPLICA COMO » La Crema de Enebro es ideal:
ENEBRO LES AYUDARA v Para la tensidén o rigidez muscular provocada por la
mala postura, mal dormir o simplemente por correr
a los nifos todo el dia.
v Cuando sepan que van a realizar esfuerzo fisico.
v Para precalentar los musculos antes del deporte.
v Para las personas mayores ya que los ayudara
a moverse con mayor soltura y facilidad.
v~ Combinado con el Balsamo Corporal aplicado
previamente para activar la circulacion y mejorar
la absorcion.

@ EN UNA FRASE » CALOR LOCALIZADO PARA MUSCULOS Y
» MENCIONA EL CONTRACTURAS.

PRODUCTO
ASOCIADO:
Esencia para Bafo
de Enebro

27



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - CREMA DE ENEBRO
l % QUE HACER QUE LEER

Just® “m

CREMA DE — » SI LES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
ENEBRO W DE PRODUCTOS.
|

L P También tenemos un encuentro tematico especial

cooos que se llama “CUIDADOS DEL MOVIMIENTO". Ideal
T — para quienes realizan actividad fisica con frecuencia
PROPUESTA o quienes tienen alguna dificultad de flexibilidad o
DE FECHADO movimiento.

28



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - EUCASOL
O QUE HACER

EUCASOL

QUE LEER

PREGUNTA b ;Alguien tomo la carta de “Congestion, Alergia, Tos,
INTRODUCTORIA Gripe"? ;Alguna conoce el Eucasol?

PRUEBA DE b Ahora voy a demostrarles otro de los ‘Favoritos Just'.
PRODUCTO Voy a rociar un poquito de Eucasol sobre un pafiuelo
Sobre pafiuelo de papely les daré uno a cada uno de ustedes para
de papel. que inhalen sus aromas mientras les cuento sobre sus

maravillosas propiedades.

EXPLICA QUE ES
Y COMO ACTUA

b El Eucasol es un spray a base de Aceite Esencial de
Eucalipto enriquecido con Aceites Esenciales de
Alcanfor, Menta, Pino y Romero. El beneficio principal
de esta mezcla de aceites esenciales es despejar las vias
respiratorias.
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4.DEMOSTRAC|ON DE PRODUCTO - EUCASOL
| 0 QUE HACER QUE LEER

4 EUCASOL EXPLICA COMO b Este producto es ideal:
_ LES AYUDARA v Para ayudar a respirar mejor ya sea que estén
hat congestionados por un resfrio o por alergia. Se
@' puede rociar sobre la almohada, en un pafiuelo o
en el pijama.
v Para colocar sobre la almohada de personas que
roncan.

v" Para hacer inhalaciones con vapor rociando Eucasol
dentro de la ducha para que se mezcle con el vapor
del bafio.

v~ Como desinfectante de ambientes, para espantar
los gérmenes donde hay gente resfriada o con
gripe.

v Para los nifios a los que tratamos de evitar darles
medicacion por un simple resfrio.

v Para llevar encima y aplicarlo en un pafiuelo de
papel cuando estén fuera de casa.

@ EN UNA FRASE b EL PLACER DE RESPIRAR LIBREMENTE.
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4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - EUCASOL
0 QUE HACER QUE LEER

EUCASOL

p— | » S| LES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU

— LISTA DE PRODUCTOS.

=1

H—H b Les comento que también tenemos un Encuentro

s=sst de Bienestar tematico que llamamos “EL PLACER

— DE RESPIRAR LIBREMENTE" que nos ensefia a
PROPUESTA sobrellevar las molestias tipicas de los cambios de
DE FECHADO estacion que pueden afectar a cualquier miembro

de la familia. e

> PRODUCTOS ASOCIADOS:
Aceite Esencial de Eucalipto
Crema y Esencia para Bafio
de Tomillo
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4.DEMOSTRACION DE PRODUCTO - PEDIBON
' O QUE HACER QUE LEER
7

I
HM PRUEBA DE P v Ya estamos finalizando la prueba de productos de
1 PRODUCTO este Encuentro de Bienestar. jPero no crean que se
PEDIBON (Segunda parte) van a regresar a sus casas sin calzarse!
Segunda Parte. v Comparemos ambos pies: el que aplicamos

Pedibon versus el otro para ver los cambios. ;Qué
diferencias notan? Observen inflamacién, color,
sensacion, etc.

v Deberian notar un pie mucho mas desinflamado
que el otro, con color mas rosadito y sentirlo mas
liviano y fresco.

H—H b Sidisfrutaron del Pedibon, imaginense lo que pueden

cooi disfrutar si fechamos un spa de pies y piernas entre

— amigas/os. Tenemos una amplia linea para el cuidado
PROPUESTA de pies y piernas que me encantaria que conozcan.
DE FECHADO

pu— > SILES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
— DE PRODUCTOS.
-1

@ EN UNA FRASE p FRESCURAY ALIVIO INMEDIATO PARA TUS PIES.




4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - ESSENTIAL?®

ESSENTIAL? Q QUE HACER QUE LEER

EXPLICA QUE ES >/ Por ultimo y si les gusto el Oleo 31, les quiero

Y COMO ACTUA presentar el Essential®, un poderoso trio de blends
de aceites esenciales que les cambiara la vida. Estos
blends fueron desarrollados por nuestros Maestros
Galénicos para encontrar la mezcla justa que hace
que cada uno sea tan especial y unico.

v Pueden utilizarlos todos los dias, ya sea que
necesiten energizarse, liberar tensiones o relajarse,
el Essential® es el ritual diario que todos deberiamos
incorporar y llevar siempre con nosotros. Los tres,
vienen en un formato roll-on, muy practico para
aplicar en cualquier momento.

PRUEBA DE » Como ya probaron el Oleo 31, que ayuda a aliviar

PRODUCTO tensiones, ahora pueden optar por relajarse con
el Anti Stress, o revitilizarse con el Revitalizador
Guduchi. Apliquenlo en las sienes, en la nuca o en las
muriecas. Recuerden que todos los aceites esenciales
son bactericidas por naturaleza, con lo cual pueden
compartir el roll on. Pero si prefieren pueden probarlo
en las mufecas.
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4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - ESSENTIAL?®

ESSENTIAL? O QUE HACER QUE LEER
EXPLICA COMO b Essential® es ideal para llevar encimay usar en
LES AYUDARA cualguier momento del dia, generando un ritual de

bienestar diario que nos lleva de sentirnos normal a
espectacular jtodos los dias!

.+ _ Utilicen el Revitalizador Guduchi por las mafianas
‘.’ para comenzar el dia con energia o en cualquier
momento del dia cuando sientan cansancio.

v |deal para largas jornadas laborales, para
estudiantes en épocas de examenes, para
quienes manejan largas horas y necesitan un
shock de energia extra.

. A . ElOleo 31 refresca y revitaliza aumentando el
‘/‘\’ bienestar fisico.
v Libera las tensiones acumuladas que generan
dolores de cabeza.
v~ Como pudieron comprobar, afloja las tensiones
y contracturas musculares.
v |deal para utilizarlo al final de la jornada de
actividades para liberarse de todo tipo de
tensiones. 34



4 .DEMOSTRACION DE PRODUCTO - ESSENTIAL?®

ESSENTIALS QUE LEER

:* Anti-Stress ayuda a afrontar momentos de estrés
o tension.
v Para quienes enfrentan un alto nivel de
exigencia, irritabilidad o nerviosismo.
v |deal utilizarlo antes de dormir ya que permite
el buen descanso.

@ EN UNA FRASE » UN RITUAL DIARIO PARA PASAR DE SENTIRSE
NORMAL A ESPECTACULAR.

— > SILES GUSTO, RECUERDEN MARCARLO EN SU LISTA
DE PRODUCTOS.

Si les gustaron estos 3 maravillosos
blends, les comento que también ,
vienen en otras presentaciones con T ,
mayor contenido*. iy L | o
= s
*Consulta la disponibilidad en tu pais. o . i "
Revitalizador Guduchi Oleo 31: Anti Stress:
Roll-on individual en 10 ml 20 mly 50 ml 10 mly 20 ml
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5. REPASO Y PRESENTACION DE LAS 3 OPORTUNIDADES sminutos - /.

0 QUE HACER

e Palabras para cerrar el EdB.

h

* Repasa las promociones y ofertas
disponibles.

No adelantes las promociones futuras ya que te
perderas la oportunidad de fechar un nuevo EdB.

-“ o Cartas de Necesidades.
- } -
O

| ° Completar la Lista de Productos.

— Para finalizar agradeceriamos que nos regale cinco minutos de su
tiempo para ayudarnos a completar esta encuesta:
O Me gustaria obtener mas informacion sobre una

- I oportunidad de carrera en Just
OEstoy interesada/do en ser Anfitrionaion

O Me gustaria ser incluida;o en su lista de clientes preferenciales

QUE LEER

Acabamos de terminar el Encuentro de Bienestar Just del dia de hoy,
en el que probamos maravillosos productos naturales para sentirnos
mejor. Esperamos que lo hayan disfrutado, que se vayan relajados y
se sientan muy bien. Les recordamos que los productos Just ofrecen
soluciones naturales para las pequenas molestias de todos los dias
con alternativas para el bienestar tanto fisico como emocional.

Si alguien tiene en su poder una Carta de Necesidad de algun tema
que no se haya abordado en el encuentro de hoy lo podremos ver
durante el asesoramiento individual.

Ahora dedicaremos unos minutos a la Lista de Productos. Primero
completen la seccion superior con sus nombres y direcciones y les
pido que por favor llenen la breve encuesta que se encuentra en el
dorso, donde podran conocer las 3 oportunidades que Just les ofrece.
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5.REPASO Y PRESENTACION DE LAS 3 OPORTUNIDADES

Og? QUE HACER

PROPUESTA DE
INCORPORACION
Oportunidad de Carrera

PROPUESTA DE FECHADO
Ser Anfitrion/a de un nuevo EdB

PROPUESTA DE SER CLIENTE
PREFERENTE

QUE LEER

v Si alguien aqui tiene suefios mas grandes que sus posibilidades actuales,
me gustaria que consideren la oportunidad de ser Consultor/a Just.

v Si quieren saber cudnto se gana, cémo funciona, cémo es la
capacitacion, los viajes que ganamos 0 cOmo comenzar, con mucho
gusto les puedo contar.

v Si quieren saber mas, por favor marquen el casillero que dice
‘Me gustaria obtener mas informacion sobre una Oportunidad de
Carrera en Just’.

v Estoy segura de que pueden pensar en muchos amigos o familiares
que hubieran disfrutado de este encuentro. Organicemos un nuevo
encuentro con ellos, donde podamos aprovechar uno de los tantos
otros temas que tenemos. Todo el mundo se merece un rato de
relax y mimos. jY ademas ustedes, como Anfitrién/a, ganaran
productos gratis por organizarlo! Este periodo, como Promocién
de ANfitrioNn/a teNE@MOS. ..o

v Si les interesa esta propuesta, marquenlo en el casillero ‘Estoy
interesada/do en ser Anfitrion/a’.

Si quisieran que yo me contacte periodicamente con ustedes para
informarles de todas las promociones, productos nuevos y ofertas

para Anfitriones/as, por favor marquen el casillero que dice

‘Me gustaria ser incluida/o en tu listado de Clientes Preferentes’. 37



6.CHARLA GRUPAL 10 MiNuTOS + &7

0 QUE HACER

Hy « Repasa brevemente las opciones de
==css pago y la entrega de los productos.

» Reparte el Catalogo.

@ @ « Explicales de qué se trata el
% asesoramiento individual.

@ « Conversa con los Invitados.
@ Haz y responde preguntas.

QUE LEER

v Estos productos llegardnel .............. de la proxima semana

v Su compra se puede pagar en efectivo o con tarjeta de
crédito (detalla la forma de pago que le ofreces a tus
Clientes).

Este es el momento de hojear el Catalogo, ya que
ofrecemos una completa gama de productos para toda
la familia.

El proximo paso de este Encuentro de Bienestar es el
asesoramiento individual. Les voy a regalar a cada uno

5 minutos de mi tiempo para hacerles un asesoramiento
personalizado. Podran preguntarme todas las dudas que
tengan. Mi compromiso con ustedes es que todos tendran
su oportunidad de pasar. Si alguien esta apurado, con
gusto comenzaré con ustedes.

¢Les queda alguna inquietud antes de pasar al cierre?
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6.CHARLA GRUPAL
@QUE HACER

Q__:—’ » Recuérdale al Anfitrion/a que

@ mientras realizas el Cierre Individual
podra servir el refrigerio.

* Ve con tu primer Invitado al area
del Cierre Individual.

¢;Quién esta listo para el
asesoramiento individual?

&
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7.CIERRE INDIVIDUAL: VENTA sominuTos < f

Og?QUE HACER QUE LEER

VENTA

¢ Realiza preguntas alentadoras: ¢ Te has divertido hoy?; ;Sientes que los productos que
probaste pueden ayudarte /ayudar a ... ?
¢Qué te parecio este EdB?
> Toma su orden y felicitala por su eleccion
de productos (fijate si hay casilleros
marcados en su Lista de Productos).
> Aumenta el tamano de la orden: ofrécele
algun otro producto que complemente
los que eligié. Ofrece un set de tratamiento.
> Pregunta si le quedd alguna Carta de
Necesidad que no hayas abordado durante
la demostracion para responder las dudas
que tenga o para brindar mas informacion
sobre algun producto, una linea o la
Oportunidad Just.




7.CIERRE INDIVIDUAL: VENTA
O QUE HACER QUE LEER

OPCIONAL

Tests de Cierre Individual: Para definir cual es el producto mas aconsejable para ti te
propongo que hagamos este test:

Segun el tema del Encuentro de Bienestar

que estés realizando, puedes utilizar los Tests

de Cierre Individual para ayudar a ordenar la

compra y las necesidades de los Invitados en

el momento del cierre.

Si no los conoces te invitamos a que los

descubras en la seccion de descargas del

sitio web.

ARTE e
ENGE pap,

GENEkag
MENTGg




7.CIERRE INDIVIDUAL: PROPUESTA DE INCORPORACION
O QUE HACER

QUE LEER
PROPUESTA DE INCORPORACION

» Coméntale por qué crees que podria ser un
excelente Consultor/a.

» Espera a escuchar su respuesta sin interrumpir.
« Si se muestra interesado/a:

> Puedes realizar la Guia de Entrevista de

Oportunidad ese mismo dia cuando los

¢Has pensado en algun momento hacer lo que yo hago?
Invitados se hayan retirado.

> O bien puedes agendar dia y hora para
realizar la entrevista en otro momento.

« Si no se encuentra interesado/a, puedes pedirle
que te comparta algun referido.

Si conoces a alguien mas a quien le gustaria o que se
beneficiaria con esta oportunidad, por favor hazmelo saber.
s Just
ia conocer \os producto
i os a 0% que \es gustan

R:::A:RE CEL\JU\R

TELEFONO

E-MAIL .

NOMBRE .

TE\_EFONO

E-MAIL

CELULAR
NOMBRE
TELEFONO
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7.CIERRE INDIVIDUAL: PROPUESTA DE FECHADO
O QUE HACER QUE LEER

PROPUESTA DE FECHADO

» Ofrécele la oportunidad de ser Anfitrién/a. Te comento brevemente cémo es nuestro Programa de

» Cuéntale sobre el Programa para Anfitriones/as. Anfitriones con el que puedes ganar ............... productos.

* Muéstrale los Temas Fechadores que estan al
final de este cuadernillo para que elija el tema de
su proximo EdB.

H—HH -« Elige dos fechas que tengas disponibles en Tengo dos fechas disponibles para hacer tu Encuentro
--==2| tuagenday preguntale: de Bienestar. ;Cual de las dos te resulta mejor?

« Si contesta “SI” establece de inmediato una
fecha y una hora para la “Planeacion del
Anfitrion/a” (seria ideal si lo pueden realizar
ese mismo dia al finalizar el EdB.)

* Si NO acepta, no dejes que esto te
desilusione y sobre todo, no lo tomes como
algo personal. Puedes preguntarle:

¢Podrias decirme el motivo? Me ayudaria en mi negocio
saber por qué no te gustaria ser Anfitrion/a de un
Encuentro de Bienestar?
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7.CIERRE INDIVIDUAL: PROPUESTA DE FECHADO
O QUE HACER QUE LEER

» Establece el pago. Tu pedido suma $ ......... .
¢Como pagaras tu orden hoy?
.................. (nombre de Anfitridn/a) te avisara cuando llegue

el pedido.

» Solicita referidos. Seguramente conoces amigos o familiares que estan
Espera que comparta contigo alguno de sus necesitando los beneficios de nuestros productos y que
referidos. Si ves que no se le ocurre ninguno, aun no los han descubierto. O tal vez algun conocido a
ayudale sugiriendo que revise los contactos quien le pueda venir bien la oportunidad de un ingreso
de su celular. adicional.

¢Estas de acuerdo en que hagamos una listita?

» Agradece al Invitado/a. Muchas gracias por tu pedido, espero poder ayudarte en el
futuro cuando necesites algun otro producto Just.

» Pidele que por favor haga pasar al siguiente
Invitado/a.
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8.AGRADECIMIENTO AL ANFITRION/A Y DESPEDIDA sminutos - /.

O QUE HACER

e Cierre del Encuentro: regresa al lugar
donde estaban tomando el refrigerio para
reunir al grupo.

P 1_‘_‘-,!_1 T
B« e CLE&".L‘:S.‘J

e Guarda tu Kit y despidete.

QUE LEER

Para terminar quisiera contarles el resultado del Encuentro de
Bienestar de hoy en el que pasé un rato muy agradable con ustedes:
« La venta de este encuentro ha sidodeS.............,

» Quienes se han decidido hacer su propio Encuentro de Bienestar
SON: it (nombres de las personas).

» Quienes se han interesado en la posibilidad de ser un Consultor/a
JUSE SON ..ot (nombres de las personas)

e Y lo mas importante, nuestro Anfitrion/a ................ (nombre) se ha
ganado ............. (producto/s) por habernos recibido hoy aqui.
iMuchas gracias y un aplauso!

OMW A ”“{7%0:
CoMMtor&;/M Z%thd/
e SUS Gananciag
del encuenty, para que
0LYas personas Se motiyey,
L Oportuniday,
— 45



8.AGRADECIMIENTO AL ANFITRION/A Y DESPEDIDA
O QUE HACER a

Una vez que hayas terminado el Encuentro de Bienestar:

» Anota los resultados en la Guia de Planeacion de Anfitrion/a.

¢ Si aun no alcanzo su objetivo de venta para obtener su regalo, ayudale a pensar en gente a quienes pueda
contactar para conseguir pedidos externos para completar la venta.

 Explicale que tiene tiempo hasta el ................ (un dia antes de que tu tengas que colocar tu pedido a Just)
para agregar pedidos externos de las personas que no pudieron asistir y aumentar el monto de su Encuentro
de Bienestar.

* Recuérdale la fecha de cierre de su Encuentro de Bienestar y la fecha aproximada de envio de los
productos.

» Déjale a tu Anfitridn/a el sobre de cobranza para que pueda recolectar el dinero de los pedidos.

» Alienta a tu Anfitrion/a a incorporarse como Consultor/a Just.

« Si queda claro que no quiere incorporarse como Consultor/a, ofrécele la posibilidad de realizar un nuevo

EdB para quienes no hayan podido asistir a éste.
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GUIA DE ENCUENTROS DE BIENESTAR TEMATICOS
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